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ARTICULO SAEJEE

Modelo presencial regulado: cuando
estudiar en SAEJEE deja de ser una
pantalla y se convierte en vida en
Espana

Hay una diferencia enorme entre comprar formacion desde casa y mudarte para estudiar en un

campus europeo.
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Hay una diferencia enorme entre comprar formacion desde casa y mudarte para estudiar en un campus europeo.

La primera decisién cabe en una tarjeta bancaria, una conexién estable y unas horas de disciplina. La segunda exige
expediente, contrato, pago en euros, visa, seguro, vivienda, transporte, presencia, documentos originales, asistencia y una
familia que entiende que el proyecto ya no es solo académico: es migratorio, financiero y personal.

Ese es el sentido del modelo presencial de SAEJEE para Madrid y Barcelona.

Soy Ramoén Segundo, Chief Academic Officer de la Université Saejee Paris, y quiero explicarlo desde dentro: nuestro
modelo presencial no debe venderse como “lo mismo que estudiar en linea, pero con aulas”. Es otra categoria. Es una ruta
educativa con cuerpo, ciudad, horarios, convivencia y responsabilidad regulatoria.

Para un estudiante de LATAM, esa diferencia es la frontera entre mirar Europa y empezar a vivirla.

Presencial no significa improvisado

El modelo presencial combina clases obligatorias en campus con estudio digital guiado, acceso a herramientas académicas,
plataforma myCampus, apoyo de Syntea, servicios de carrera, red de estudiantes y una secuencia de admisiéon que termina en
documentos utiles para visa cuando corresponde.

Esa combinacion tiene fuerza porque no trata lo digital como sustituto barato de la presencia. Lo usa como soporte.

El estudiante va al campus, se encuentra con compafieros, escucha docentes, participa, pregunta, presenta y construye rutina.
Luego sigue trabajando con materiales, plataforma, ejercicios, lecturas, herramientas y apoyo digital. La experiencia se vuelve
hibrida en operacion, pero presencial en compromiso.

En términos practicos, hablamos de estudio a tiempo completo, programas en inglés, convocatorias anuales y una oferta organizada
por Licenciaturas, Maestrias y MBA con especializaciones. Pero el dato comercial mas importante no es la lista de programas. Es la
naturaleza de la decision: si entras, debes estar listo para vivir como estudiante internacional en Espana.

2/6



La ruta de admision que convierte interés en expediente
El proceso no esta disefiado para hacerte esperar. Esta disefiado para que cada paso deje evidencia.

La admision internacional no puede depender de entusiasmo oral. Debe sostenerse en documentos.

Fase Qué ocurre Qué protege

Aplicacion en linea El candidato inicia su solicitud y aporta datos Evita conversaciones dispersas sin expediente

Carga documental Se suben certificados, idioma y documentos requeridos Permite revisar elegibilidad académica

Revision de admisiones El equipo verifica coherencia y faltantes Reduce admisiones débiles o incompletas

Entrevista de 15 minutos Se evaltia motivacion, trayectoria y objetivos Comprueba que la eleccién tiene sentido

Contrato Se formalizan programa, fecha y condiciones Da forma juridica a la relacion educativa

Tasa de registro de campus Se confirma plaza segun condiciones aplicables Activa la ruta hacia carta de admision

Carta de admision Se emite documento para el expediente del estudiante Sirve como pieza clave para visa, no como garantia consular

Lo que cambia para una familia LATAM

Una familia que mira SAEJEE desde México, Colombia, Argentina, Ecuador, Peru o Brasil hispanohablante debe leer este modelo
como una matriz de riesgo.

No riesgo en sentido negativo. Riesgo en sentido adulto: qué puede fallar, qué debe prepararse y qué cuesta dinero.

Hay riesgo académico si el expediente no cumple. Riesgo financiero si se calcula solo matricula y se olvida vivienda. Riesgo
migratorio si se confunde carta de admision con visa. Riesgo operativo si se llega tarde a buscar alojamiento. Riesgo emocional si el
estudiante cree que vivir en Espafa sera igual que visitar Espafia.

El modelo presencial funciona cuando todos esos riesgos se miran temprano.

Espana 2026: la regla vigente importa

En el entorno espafiol actual, conviene evitar copiar cifras de otros paises o de materiales desactualizados. Para estudios
superiores, el marco oficial permite que la estancia pueda autorizar trabajo compatible con los estudios hasta 30 horas cuando se
cumplan condiciones. Y la autorizaciéon posterior para busqueda de empleo o emprendimiento puede permitir permanecer en
Espafia hasta 24 meses, pero no autoriza a trabajar durante esa fase.

¢ Por qué decirlo en una pieza de venta?

Porque el comprador serio agradece precision. Si una familia va a comprometer euros, documentos y viaje, necesita saber que
SAEJEE no vende atajos. Vendemos una ruta académica que debe convivir con reglas.

Lo que debes recordar antes de elegir el modelo presencial

No compras solo clases. Compras una experiencia de campus, ciudad y documentacion.

La carta de admisiéon no es visa. Es una pieza del expediente, no la decision final.

La tecnologia acompafa. myCampus y Syntea ayudan a estudiar, pero no eliminan asistencia ni presencia.
La vivienda es parte del plan. Sin alojamiento realista, la admisién pierde estabilidad.

El trabajo estudiantil no debe financiarlo todo. Puede existir compatibilidad, pero la base financiera debe estar antes.
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La ciudad entra en el contrato emocional
Madrid y Barcelona son mas que nombres atractivos. Son escenarios de permanencia.

El estudiante debe vivir, trasladarse, estudiar fuera de casa, resolver tramites, entender horarios, abrir redes y cuidar su
presupuesto. Si el programa se ofrece en una sede concreta para nuevos ingresos, esa sede debe guiar vivienda, visa, transporte y
calendario.

No hay que decidir por fotografia. Hay que decidir por operacion.

En SAEJEE queremos que el candidato pregunte: ;donde se imparte mi programa?, ;qué convocatoria esta abierta?, ;qué
documentos necesito?, ;qué pago activa mi plaza?, ;qué soporte existe para visa?, ;qué ocurre si mi visa se retrasa?, jhay
alojamiento propio o debo buscarlo?, ;cdmo se conecta el campus con mi vida diaria?

Esas preguntas no enfrian la venta. La vuelven confiable.

Preguntas que escuchamos antes de entrar al modelo presencial
¢Puedo estudiar todo desde mi pais?

No si eliges una ruta presencial. El apoyo digital complementa, pero la experiencia exige presencia en Espafia segun programa y
sede.

¢La entrevista decide todo?

No. La entrevista ayuda a evaluar coherencia y motivacion; debe acompanarse de documentos, requisitos y revision académica.
¢La tasa de registro de campus es la matricula completa?

No. Es una pieza del proceso de confirmacion de plaza. Debe leerse junto con matricula, contrato y demas costes.

¢SAEJEE me consigue vivienda?

Puede orientar, pero el estudiante debe buscar, verificar y contratar alojamiento externo si no existe residencia propia aplicable.
¢Puedo trabajar mientras estudio?

La normativa espafola puede permitir trabajo compatible en estudios superiores hasta el limite vigente, pero no debe confundirse
con garantia laboral ni base principal de financiacion.

Antes de firmar una ruta presencial

e Confirma sede, convocatoria y programa exacto.

o Calcula matricula, tasa de registro, vivienda, seguro, transporte y manutencion.
e Prepara documentos académicos e idioma antes de aplicar con prisa.

e Pregunta por carta de admision, visa y tiempos consulares.

e Busca alojamiento con anticipacion y contrato claro.

o Verifica si podras empadronarte donde viviras.

e Asegura laptop, acceso digital y rutina de estudio.

e Habla con tu familia sobre escenarios de retraso.

e No confundas deseo migratorio con plan académico completo.
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El modelo que vende pertenencia, no atajos

El modelo presencial SAEJEE es poderoso porque produce una experiencia que se puede vivir: aula, ciudad, compaferos,
documentos, idioma, transporte, red, cansancio, disciplina y orgullo.

No es para quien quiere una credencial rapida sin moverse. Es para quien entiende que estudiar en Espafia puede cambiar su
identidad profesional si acepta el peso completo de la decision.

La venta honesta es esta: no te ofrecemos una pantalla con bandera europea. Te ofrecemos una ruta para convertirte en estudiante
internacional de verdad.

El punto que muchas familias descubren tarde
La educacion presencial internacional tiene un coste invisible: la coordinacion.

No basta con tener el dinero de la matricula. Hay que coordinar calendario académico, cita consular, seguro, viaje, vivienda,
transporte, documentos originales, pagos bancarios y adaptacién emocional. Cada uno de esos elementos puede estar correcto por
separado y aun asi fallar si no conversa con los demas.

Una familia puede pagar a tiempo, pero buscar vivienda tarde. Puede tener vivienda, pero no seguro valido. Puede tener seguro,
pero la visa todavia no llega. Puede tener visa, pero no activar la plataforma. Puede llegar al campus, pero no entender cémo se
evaluara.

Vendemos el modelo presencial SAEJEE como una experiencia completa precisamente porque obliga a mirar todas esas capas.

La presencialidad como prueba de compromiso

Hay algo que ocurre cuando un estudiante cruza la puerta del campus: se acaba la ficcion de que estudiar es solo consumir
contenido.

En el campus hay mirada, horario, compaferos, participacion, cansancio, preguntas, errores, presentaciones y conversaciones que
no pueden pausarse como un video. Esa presion forma caracter.

Para LATAM, esto tiene valor de negocio. Una familia no invierte solo en créditos. Invierte en que el estudiante aprenda a
comportarse en un entorno europeo: llegar a tiempo, organizar documentos, hablar con oficinas, pedir ayuda, convivir con
diversidad, responder correos, preparar trabajos y sostenerse sin que la familia resuelva todo desde América.

Esa maduracion es parte del producto.

Senales de que estas listo para el modelo presencial

e Puedes explicar a tu familia diferencia entre admision, contrato, carta y visa.

e Tienes documentos académicos ubicados y legibles.

e Entiendes que estudiar en inglés no elimina vivir en espafiol.

e Has calculado vivienda y manutencién, no solo matricula.

o Aceptas que el trabajo compatible no debe ser tu Unica fuente de financiacion.
e Sabes que una ciudad bonita también exige tramites y disciplina.

o Estas dispuesto a pedir ayuda temprano, no cuando todo se rompa.
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Lo que queremos provocar en el comprador correcto
El comprador correcto no debe sentir solo emocién. Debe sentir una mezcla de deseo y respeto.

Deseo porque Madrid y Barcelona prometen una vida académica europea cercana al mundo hispano. Respeto porque la ruta exige
dinero, documentos, tiempo completo, presencia y madurez. Esa combinacion es comercialmente poderosa: lo facil se compra
rapido y se abandona rapido; lo serio se decide con mas cuidado y se defiende con mas orgullo.

Cuando un estudiante dice “voy a estudiar presencialmente en Espafia”, no estd comprando una contrasefia. Esta comprando una
nueva version publica de si mismo.

Firmado por:

D. Ramon Segundo

Vice-recteur de I'Ordre Académique et du Personnel
Chief Academic Officer (CAO)

cao@universite-saejee-paris.fr
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