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Business Administration con
Analitica de Negocio: cuando los
datos empiezan a decidir contigo

Una ruta para estudiantes LATAM que quieren convertir informacion en tableros, ventas, operaciones y
decisiones corporativas sin abandonar el lenguaje de la empresa.
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Una ruta para estudiantes LATAM que quieren convertir informacion en tableros, ventas, operaciones y decisiones
corporativas sin abandonar el lenguaje de la empresa.

La administracion de empresas cambié de idioma. Durante afios bastaba con hablar de liderazgo, ventas, estrategia y
finanzas. Hoy una reunion corporativa seria pregunta por indicadores, tableros, calidad de datos, segmentacién, modelos
predictivos y escenarios. Quien no sabe leer esa conversacion queda fuera de una parte importante del mercado. Por eso la
analitica de negocio dentro de Business Administration no es un adorno técnico; es una forma de aprender a decidir con
menos humo y mas prueba.

Soy Andrés Castro, Chief Career Officer (CCO) de la Université Saejee Paris, y desde empleabilidad veo un patréon muy
claro: el candidato que sabe leer datos y explicar decisiones gana entrevistas mas rapido que quien solo dice que “le gustan
los negocios”. Las empresas necesitan evidencia, no adjetivos.

En nuestro equipo, Licenciatura en Administracion de Empresas con Analitica de Negocio no se lee como una etiqueta
comercial. Se lee como una decision de vida para un estudiante que quiere trabajar en inteligencia de negocio, analisis
comercial o consultoria operativa. La promesa responsable es usar datos para reducir incertidumbre y convertir gestién en
evidencia, sin exagerar resultados y sin esconder el esfuerzo que exige estudiar, adaptarse y construir experiencia en
Espania.

No se trata de hacerte ingeniero de datos

Esta especializacion no pretende convertirte en un cientifico de datos puro. Para eso existe una ruta técnica mas profunda. Aqui el
objetivo es distinto: formar perfiles de gestién que sepan entender la infraestructura de datos, hacer preguntas mejores, interpretar
indicadores, pedir un tablero util y convertir nUmeros en decisiones de ventas, marketing, operaciones o finanzas. En espafiol claro:
no basta mirar una gréfica bonita; hay que saber qué decisién permite tomar y qué riesgo esconde.
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La inteligencia de negocio como idioma de entrada

Para muchos estudiantes de LATAM, la inteligencia de negocio puede convertirse en una puerta inicial al mercado europeo porque
las habilidades cuantitativas son mas faciles de demostrar que una red local de contactos. Saber trabajar con hojas de calculo
avanzadas, SQL basico, visualizacion, indicadores comerciales y légica de Python aplicada a negocio ayuda a mostrar capacidad
sin depender exclusivamente de carisma o acento. En Madrid, Barcelona y otros entornos corporativos europeos, un tablero bien
explicado puede abrir una conversacion profesional muy seria.

La empresa no quiere datos; quiere decisiones

Una compafiia puede acumular miles de registros y seguir decidiendo mal. La diferencia esta en transformar datos en preguntas:
qué producto rota mas, qué canal vende mejor, qué cliente se esta perdiendo, qué campana consume presupuesto sin retorno, qué
inventario se mueve lento, qué area necesita mas control. La Licenciatura con analitica de negocio entrena esa mirada porque
combina fundamentos de administracion con programacién introductoria, analisis de datos, visualizacion e inteligencia de negocio.

Madrid, Barcelona y el espaiol de Espaina como ventaja practica

No escribimos para un lector abstracto. Escribimos para familias de México, Colombia, Argentina y Brasil hispanohablante que
buscan una ruta europea comprensible. El estudiante puede cursar modulos en inglés, pero necesita explicar su decision en
espaniol, hablar con su familia, preparar documentos y entender el entorno cultural de Espafia. En SAEJEE, esa cercania importa:
no vendemos una experiencia fria, sino una transicion académica que debe sentirse posible.

Los roles que si tienen sentido

El camino natural no es prometer cargos inflados desde el primer dia. La ruta mas realista empieza con analista de inteligencia de
negocio, asistente de analitica comercial, analista de informacion, consultor junior de operaciones, especialista de reportes o apoyo
de planificacion. Desde ahi se crece. El valor de la especializacion esta en que el estudiante puede hablar con marketing, ventas,
finanzas y tecnologia sin quedar encerrado en una sola caja.

La disciplina invisible

La analitica exige una virtud poco glamorosa: orden. Nombres de variables, calidad de datos, fechas, fuentes, supuestos, versiones
de reportes, criterios de comparacion. Un error pequefio puede cambiar una decision grande. Por eso insistimos en habitos de
documentacion, revision y humildad intelectual. Un buen analista no presume que el dato habla solo; pregunta cémo fue recogido,
qué falta y qué sesgo puede tener.

De dato suelto a decision empresarial

Situacién Pregunta analitica Decision posible

Ventas caen en una region ¢Qué canal, producto o segmento explica la caida? Reasignar presupuesto comercial con evidencia.
Campafia digital costosa ¢ Qué conversion real tiene frente a otros canales? Ajustar inversion y mensaje.

Inventario detenido ¢ Qué productos rotan lento y desde cuando? Optimizar compras y logistica.

Clientes abandonan ¢, Qué comportamiento anticipa la salida? Crear acciones de retencion.

Equipo directivo discute sin datos ¢ Qué indicador comun puede ordenar la conversacion? Definir tablero compartido.
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Cinco ideas para llevarte antes de hablar con tu familia
e Un tablero no vale por su disefio, sino por la decisiéon que ayuda a tomar.
e La analitica de negocio no reemplaza el juicio; lo obliga a rendir cuentas.

e Para LATAM, Bl puede ser una puerta de entrada porque muestra capacidad verificable.

Python y SQL ayudan, pero la pregunta de negocio sigue siendo el centro.

e El buen analista no adorna numeros: los convierte en conversacion util para direccion.

Preguntas que conviene resolver antes de aplicar
¢Necesito saber programar antes de entrar?

Conviene tener curiosidad y disciplina logica, pero la ruta estd pensada para introducir herramientas como Python desde un enfoque
aplicado a negocio.

¢Esto es lo mismo que Ciencia de Datos?

No. Ciencia de Datos profundiza mas en modelos, estadistica y arquitectura técnica. Analitica de Negocio prioriza decisiones,
tableros, indicadores y comunicacion empresarial.

¢ Qué tipo de estudiante encaja mejor?

Quien disfruta entender empresas, detectar patrones, ordenar informacion y explicar hallazgos sin esconderse detras de
tecnicismos.

¢Me ayuda si mi espafiol es latinoamericano?

Si, porque puedes construir una ventaja cultural al comunicarte con claridad en espafiol y fortalecer inglés corporativo. Para
Espafia, entender matices del espafiol local también ayuda.

¢La especializacién asegura trabajo?

No. Te da una base y una narrativa profesional. El resultado depende de proyectos, practicas, idioma, portafolio y constancia en
busqueda laboral.

Tu preparacion antes de entrar en analitica de negocio
e Practica lectura de graficas y tablas con datos reales.
e Aprende fundamentos de hojas de calculo antes de complicarte con herramientas avanzadas.
e Crea un pequefio tablero sobre ventas, gastos o habitos propios para entrenar criterio.
e Mejora tu inglés técnico de negocios, especialmente métricas y reportes.
e Ordena tus documentos académicos y verifica requisitos de admision.
o Define qué area te interesa mas: marketing, finanzas, operaciones o consultoria.
e Construye una carpeta con proyectos sencillos que puedas explicar en entrevista.

e Entrena respuestas claras: qué viste, qué comparaste, qué recomendaste y por qué.
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Nuestra forma de acompaiiarte

Cuando una familia latinoamericana compara opciones, no necesita una avalancha de palabras raras. Necesita saber qué se
estudia, para qué sirve, qué documentos habra que preparar, qué nivel de idioma conviene construir, cuanto esfuerzo real exige la
transiciéon y qué parte depende del estudiante. Por eso escribimos desde dentro de SAEJEE: para ordenar una decisiéon que mezcla
educacion, movilidad, dinero, identidad y futuro profesional.

También somos cuidadosos con el lenguaje. Una Licenciatura no debe venderse como permiso de trabajo, una practica no debe
venderse como contrato asegurado y una especializacién no debe venderse como destino unico. Lo correcto es explicar el camino:
formacion académica, evidencia de habilidades, practicas, red, entrevistas, adaptacion cultural y documentacién. Esa claridad no
reduce el deseo; lo vuelve mas confiable.

En Madrid y Barcelona, el estudiante no solo estudia médulos. Aprende a tomar transporte, preparar entrevistas, escribir correos,
escuchar acentos, explicar su origen, defender su presupuesto, pedir ayuda y construir una rutina. Esa parte cotidiana también
forma caracter profesional. No aparece siempre en los folletos, pero pesa mucho cuando llega la primera conversacion seria con
una empresa.

Nuestra recomendaciéon es empezar antes de llegar: revisar requisitos, practicar idioma, hablar con la familia sobre presupuesto,
construir habitos de lectura, ordenar documentos y pensar qué historia profesional se quiere contar. La universidad puede
acompafar, pero la decisién madura empieza cuando el estudiante asume que su futuro no se improvisa en el ultimo semestre.

En SAEJEE queremos que el estudiante no llegue al mercado europeo diciendo “soy bueno para los negocios” sin prueba.
Queremos que pueda ensefiar una légica, un tablero, una recomendacién y una forma de pensar. En una economia que mide casi

todo, aprender a decidir con datos es aprender a hablar un idioma de poder.

Una ultima nota desde SAEJEE

Si este tema te interesa, no lo mires como una palabra bonita dentro de un catélogo. Miralo como una pregunta personal: qué tipo
de profesional quieres ser cuando una empresa te pida criterio, calma y evidencia. Desde SAEJEE te hablamos como equipo, con
raiz espafiola y proyeccion europea, porque sabemos que detras de cada solicitud hay una familia que quiere entender, confiar y
decidir sin sentirse perdida entre tecnicismos.

Por qué insistimos en claridad comercial

En SAEJEE preferimos que el estudiante entienda el camino antes de enamorarse de una etiqueta. La claridad comercial no enfria
la decision; la protege. Una familia que entiende créditos, idioma, practicas, presupuesto, documentos y expectativas puede
acompafar mejor al estudiante. Un estudiante que entiende sus propias responsabilidades llega con menos ansiedad y con mas
capacidad de aprovechar cada semestre.

También sabemos que el publico latinoamericano reconoce rapido cuando una institucion habla desde lejos. Por eso no escribimos
como observadores externos. Somos SAEJEE, hablamos desde nuestra responsabilidad institucional y queremos que cada
explicacion sirva para decidir con confianza, no para impresionar con palabras que nadie usa en una conversacion familiar.

Firmado por:

D. Andrés Castro

Chef du Service des Carriéres Professionnelles et de I'Employabilité
Chief Career Officer (CCO)
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